ある高校の学園祭では体育祭・文化祭を行っている。下記の表のように部に分かれており、各部ごとの得点を集計し、集計結果の多い団が「総合優勝」になる。模擬店を担当することになり、過去３年間の売上データを分析し、どんな商品をいくらで販売したらよいかを、きちんとした計画を立て、提示できるようなものを作成したい。

　　　☆ 体育祭

　　　　 ・ 競技の部

　　　　 ・ 応援の部

　　　　 ・ アトラクションの部

      ☆ 文化祭

　　　　 ・ 模擬店の部             得点集計

· 催しの部

　　　　 ・ 合唱の部

条　　件：

　　生徒数　　３２０名

　　得　点　　利益順（１位---100点　２位---75点　３位---50点　４位---25点）

参考資料：

１．下の表は過去３年間に模擬店で販売した品目と､販売価格、販売数量である。

	品名
	年度
	設定価格
	販売数量

	焼きそば
	平成１４年度
	150
	210

	
	平成１５年度
	150
	200

	
	平成１６年度
	180
	180

	うどん(温・冷)
	平成１４年度
	120
	200

	
	平成１５年度
	150
	170

	
	平成１６年度
	130
	230

	お好み焼き
	平成１４年度
	160
	230

	
	平成１５年度
	180
	150

	
	平成１６年度
	170
	190


２．下の表は過去３年間の学園祭時の天候及び最高気温である。

	年　　度
	天候
	最高気温

	平成１４年度
	晴
	30℃

	平成１５年度
	曇
	28℃

	平成１６年度
	雨
	25℃


３．今年の学園祭時の天候及び最高気温（予想）である。

	年　　度
	天候
	最高気温

	平成１７年度
	曇
	27℃


　４．原材料の価格については、「原価表－１」を参照すること。

実習内容：

(1) 原材料とその値段を調べ、各品目について販売にかかるコストを計算する。

(2) 今までの実績より販売目標個数を考える。

(3) 全体にかかるコスト、利益を考えて選択した品名の価格を決定する。
(4) どの品目にするか決定し、計算書、理由書を作成する ( 別紙 )
(5) ちらしの企画書を作成し、企画書に従い、チラシを作成する。

(6) 品目の決定理由と完成したチラシを元にグループごとに発表し、相互評価を行う。

発表時の提出物：

(1) 計算書、理由書

(2) 模擬店ＰＲのためのチラシ

発表内容：

(1) 販売品目を決定した根拠、かかるコストをどのように見積もったかを具体的に
説明すること。

(2) チラシ作成するときに工夫した点、特色を説明すること。
総合優勝








